坚鹏讲人才第17期：数字化营销——开启你的营销新篇章
数字化营销已经成为了当今市场的热门话题，它以其独特的魅力和优势，正迅速改变着营销格局，数字化营销——这是开启你的营销新篇章的黄金钥匙。你还在用传统的营销方式吗？别再浪费时间和金钱了！现在，是时候让你的公司走上数字化营销的高速公路，跟上时代的步伐，尝试一种全新的营销方式了。那么，如何实现这一转变呢？接下来，我将为你揭示数字化营销的奥秘，让你在这个全新的营销领域中脱颖而出！现在，就让我们一起开启数字化营销的新篇章吧！
当前，不少银行和企业在开展数字化营销工作时面临着3大共性挑战：不知道如何提升数字化营销能力？不知道如何开展数字化营销工作？不知道数字化营销成功案例？但很多银行及企业可能没有意识到数字化营销能力不足带来的严重问题，如果没有数字化营销能力，就会造成无法建立更紧密的客户关系、无法实现更精准的批量获客、无法整合更广泛的社会资源、无法提供更及时的售后服务、无法打造更智能的营销系统，最终造成企业很难突破瓶颈、很难快速发展、很难跟上时代。
当中国建设银行利用惠懂你APP进行数字化营销并在5年内实现普惠金融客户增长5倍、资产规模增长5倍时，你是否心动？当招商银行利用手机银行数字化营销引领股份制银行发展时，你是否心动？当东方甄选利用不到1500人的团队实现50亿销售额、10亿净利润时，你是否心动？这些成功案例告诉我们，在当今数字化时代，营销方式日新月异，企业要想立于不败之地，必须紧跟潮流，数字化营销已经成为了企业腾飞、转型升级的重要手段。通过数字化营销，企业可以更快速地批量化获客、精准化获客、智能化获客，从而快速提高收入、提升利润。
而要想在数字化营销中取得成功，就需要掌握相关的专业知识和技能、掌握数字化营销的精髓。为此，我们特别推出数字化营销系列课程，旨在为企业提供最前沿、最实用的数字化营销方案、策略和方法，帮助银行及企业学习原创数字化营销方法论、学习数字化营销成功案例，从而提升数字化营销能力、提升整体竞争力。
     作为数字化转型行业引领者、数字化转型方案创新者、数字化转型价值塑
造者，中国银行业协会、清华大学、工信部特聘讲师坚鹏结合10年以上的实践及深入研究，原创数字化营销方法论、深度结合银行数字化营销方案设计与执行的知行果合一，最近几年陆续为中国工商银行、兴业银行、广发银行、苏州银行、河北银行、浙商金控集团等众多知名机构分享了数字化营销方法论，解读了实战的数字化营销成功案例，帮助学员焕发精神、启发思考、激发行动，帮助学员深刻领悟数字化营销的价值，学会运用相应的方法论，了解成功案例的经验教训，从而为所在机构顺利推进数字化营销工作奠定了坚实的基础。
[bookmark: _GoBack]数字化营销是帮助银行及企业实现低成本快速发展的关键，是银行及企业必须掌握的能力。如果您所在机构正在或打算推进数字化营销事宜，或者您也对数字化营销抱有兴趣和需求，诚挚欢迎您联系数字化转型导师坚鹏领取相关资料，我会有神秘礼物赠送：一个比百度文心一言大模型更精准的智能体工具，可以免费为你提供更精准的银行及企业数字化营销问题的建议。我可以通过培训、咨询、辅导、智能体工具等多种方式帮助您所在的机构在数字化营销方面学到真知、携手前行、收获硕果！相信我、选择我，赋能您、帮助您，共同成长、合作共赢！

